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Quem vos fala

Roberto Carlos Mayer

• Fundador e Diretor da MBI (desde 1990) – www.mbi.com.br

• Mestre em Ciência da Computação (USP)

• Profesor na Universidade de São Paulo de 1988 a 1998

• 28 anos de experiencia en informática

• Colunista da revista Information Week Brasil desde 1999

• Director-Secretario de Assespro São Paulo de 2003 a 2006

• Presidente de Assespro São Paulo a partir de 2007
– Conselheiro da FaCTI
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Quem é a Assespro?

http://www.mbi.com.brhttp://www.mbi.com.br

• A mais antiga associação de empresas
de TI do Brasil (fundada en 1976)

• 1500 empresas em 14 Estados de Brasil
– 150 empresas no Estado de São Paulo

• São Paulo é o ‘hub’ do Brasil
– Assespro São Paulo é a regional com maior

participação de empresas estrangeiras

– Trabalho intenso e pioneiro de relações internacionais
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Alinhando TI ao mercado

• Como garantir o sucesso da indústria local?
– Brasil x América Latina

• Quem somos?

• Onde estamos?

• Para onde vamos?



httphttp://www.://www.assesproassespro--spsp.org..org.brbr

A Evolução do Mercado
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• Contexto do problema
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Certificações
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• Custo para as empresas!
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Grandes Clientes
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• Atestado de competência
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Investimento em Treinamento
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• Conhecimento técnico x negócios

• Rotatividade?
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Exportação por empresas locais

5,9%

6,2%

14,2%

23,1%

26,5%

59,8%

11,8%

10,7%

12,3%

3,3%

11,8%

4,9%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%

Total

Brasil

Mexico

Argentina

O(u)tros

1-20%

21-40%

41-60%

61-80%

81-90%

91-95%

96-99%

100%



httphttp://www.://www.assesproassespro--spsp.org..org.brbr

Canais de Exportação
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Oferta x Demanda

• Fornecedores locais x globais

• Clientes locais e multinacionais

• Planejamento de formação de mão de obra

• Foco em Serviços ou Produtos?
– Offshoring – Janela de Oportunidade Limitada?

• Criaçao de um ambiente favorável
– Marco regulatório

– Fusões & aquisições: ferramenta estratégica?

• Planejamento de LONGO prazo
– O que desejamos para o Brasil 2022?
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Dados de Contato

• Roberto Carlos Mayer
• E-mail: rocmayer@mbi.com.br

• Teléfono: (55 11) 3062-8558

• VoIP: (55 11) 3717-2255

• Skype ID: rocmayer


